tillvaxtanalys

En del i projektet
Hur kan staten underladtta
for nya och sma foretag

att komma in pa
marknader utomlands?

N
(f

De smad och medelstora foretagens export
och det statliga exportframjandets roll

STUDIEN ANALYSERAR vilka féretag som blir exportorer, vilka marknader de valjer att
handla med och betydelsen av olika handelshinder. Vi belyser daven hur exporten paverkar
foretagens tillvaxt, sysselsattning och produktivitet samt vilken roll exportframjandet kan

spela.



Dnr: 2018/215

Myndigheten for tillvaxtpolitiska utvarderingar och analyser
Studentplan 3, 831 40 Ostersund

Telefon: 010 447 44 00

E-post: info@tillvaxtanalys.se

www.tillvaxtanalys.se

For ytterligare information kontakta: H&kan Nordstrom
Telefon: 010-447 44 48
E-post: hakan.nordstrom@tillvaxtanalys.se



DE SMA OCH MEDELSTORA FORETAGENS EXPORT OCH DET STATLIGA EXPORTFRAMIJANDETS ROLL

Forord

Tillvdxtanalys har regeringens uppdrag att analysera och utvirdera statens insatser
for att stirka Sveriges tillviaxt och ndringslivsutveckling. Vi utvecklar &ven metoder
for att utvardera och analysera svensk tillvixtpolitik. Syftet med den kunskap som
vi utvecklar &r att den ska anvindas for att effektivisera, ompréva och utveckla
tillvaxtpolitiken samt genomforandet av Agenda 2030.

Hur héllbar tillvéxt skapas och kan pdverkas av statliga insatser dr komplexa
fragestillningar som kraver djuplodande analyser. Det gor vi inom ramen for
tvadriga ramprojekt dir vi belyser tillvéxtpolitiskt relevanta fragestéllningar med
olika metoder och utifran olika perspektiv. Under ramprojektets ging presenterar vi
fortlopande delstudier. I en avslutande rapport drar vi sedan slutsatser och ger
rekommendationer baserat pa resultaten fran delstudierna.

Denna studie ingar i ramprojektet ”Hur kan staten underlétta for nya och smé
foretag att komma in pa marknader utomlands?” Studien analyserar de sma och
medelstora foretagens export, hinder for utrikeshandel och exportfrdmjandets roll.
Studien &r skriven av Hikan Nordstrom.

Ett varmt tack till deltagarna i ramprojektets referensgrupp som har bidragit med
vardefulla inspel.

Ostersund, februari 2020

Peter Frykblom
Avdelningschef, Internationalisering och strukturomvandling
Tillvéxtanalys
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Sammanfattning

Denna studie dr den forsta av tre om de samhéllsekonomiska effekterna av statens insatser
for att fraimja sma och medelstora foretags export. Studien analyserar (i) vilka foretag som
blir exportdrer, (ii) vilka marknader de viljer att handla med och betydelsen av olika
handelshinder, (iii) hur exporten paverkar foretagens tillvixt, sysselséttning och
produktivitet, samt (iv) vilken roll exportfrimjandet kan spela.

Foretagens export och vad som hindrar deras utrikeshandel

Bland de allra minsta foretagen dr export ovanlig, sérskilt i tjanstesektorn. Men sa fort vi
kommer upp i storlek bland foretagen blir export allt mer vanligt och svarar for en allt
storre del av omséttningen. Foretag som tar steget ut pa viarldsmarknaden uppvisar ofta
hogre produktivitet 4n branschgenomsnittet. Exportdebuten leder ocksa till en snabbare
tillvaxt.

Foretagens exportresa borjar i allménhet i EU och Norge, dir varor och tjanster kan
omsittas pa i princip samma villkor som pa hemmamarknaden. Manga foretag nojer sig
med den regionala marknaden medan andra gar vidare ut pa varldsmarknaden, ofta till
USA, Schweiz och Kina som forsta anhalt. Generellt féredras stora marknader framfor
sma, ndra marknader framfor ldngvéga och ldga handelshinder framfor hoga.

Enligt en foretagsenkdt genomford av Kommerskollegium med hjélp av SCB fungerar
EU:s gemensamma marknad tdmligen val. Enkéten visar dock att vissa hinder for handeln
kvarstéar sdsom att ta reda pa vilka regler som géller for att sdlja olika varor och tjanster pa
olika marknader. Andra problemomraden som nidmns i intervjusvaren &r kopplade till
tjanstehandeln och den offentliga upphandlingen. I bida fallen anger en sjéttedel av
foretagen att de inte har samma mdjligheter att konkurrera som de inhemska foretagen.
Ytterligare ett omradde som ofta ndmns dr hanteringen av mervérdesskatter i intra-EU
handeln.

Samma problemomraden finns i handeln med l&dnder utanfér EU, men ofta i hogre grad.
Dessutom tillkommer kostnader for tullar och andra handelshinder som inte forekommer
inom EU.

Frémjandets roll for att 13 fler foretag att gora exportdebut

Det statliga exportframjandets roll &r att sdnka trosklarna for att fa fler foretag att ta steget
ut pa vérldsmarknaden och skapa jobb och tillvixt i Sverige. Uppgiften har tva delar:

Den forsta uppgiften ar att riva s& mycket handelshinder som méjligt pa varldsmarknaden.
Denna uppgift vilar fraimst pa regeringskansliet med stéd av Kommerskollegium. Eftersom
Sverige d4r medlem i EU kan vi inte agera sjadlvstandigt utan maste gd genom EU som
skoter forhandlingarna med andra l&nder. Om vérldshandeln skulle kunna bli lika 6ppen
som handeln inom EU vore merparten av alla problem l6sta for exportforetagen.

Den andra uppgiften ar att “hantera” de handelshinder som inte later sig avvecklas, vilket
ar en uppgift for hela exportfrimjandet. Det kan handla om utbildningsinsatser, specifik
marknadsradgivning samt att tillhandahalla exportkrediter och garantier som inte erbjuds
kommersiellt.
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Summary

This study is the first of three on the economic effects of the state's efforts to promote SME
exports. The report analyzes (i) which companies that become exporters, (ii) which
markets they trade with and the role of various trade barriers, (iii) how exports affect
business growth, employment and productivity, and (iv) the role that export promotion
agencies can play.

SMEs export and what hinders their trade

Among the smallest companies, exporting is rather uncommon, especially in the service
sector. The larger the firm, the more likely it is to export, and the greater share of sales.
Exporting firms tend to have higher productivity and grow faster than the industry average.

The export journey often begins in the EU and Norway where goods and services can be
traded on basically the same conditions as in the domestic market. Many firms stay in the
regional market, while others move on to the world market, often to the US, Switzerland
and China as the first stops. As far as the market choice is concerned, firms prefer large
markets over small, close markets over distant, and low trade barriers over high.

According to a company survey conducted by the National Board of Trade with the help of
Statistics Sweden, the EU's common market is functioning quite well. However, the survey
shows that some barriers to trade remain, such as finding out what the rules are for selling
different goods and services. Other problems mentioned in the interview responses are
linked to the service trade and the public procurement. In both cases, one-sixth of the
respondents argued that they do not have the same opportunities to compete as domestic
firms. Yet another area that draws many complaint is the clearance of value added taxes in
the intra-EU trade.

Similar problems were raised by the business community in the trade with third countries,
but to a larger degree. In addition, there were complaints about high import duties and red
tape at the border, issues that are not present on the common market of the EU.

The role of export promotion agencies

The objective of export promotion is to lower the thresholds in foreign trade to get more
companies to enter the world market and create jobs and growth in Sweden. The tasks can
be divided into two parts:

The first task is to tear down as many trade barriers as possible in the world market. This
task rests with the government with support from the National Board of Trade. Since
Sweden is a member of the EU, it cannot act independently but has to do so via the EU. If
the world market would become as open as the common market of the EU, most of the
problems would be solved for the export industry.

The second task is to help businesses deal with the barriers that cannot be removed in the
short run, which is a task for all export promotion agencies. The assistance could take the
form of export education, specific market advice, financing, export credit guarantees and
other services that are not available on commercial terms.
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1 Inledning

Det statliga frimjandet av néringslivets export och internationalisering ska, inom ramen for
EU:s statsstodsregler, avhjélpa de marknadsmisslyckanden som omger internationell
handel genom att stddja sirskilt sma och medelstora foretag med:

» information om export och internationalisering,

* information om enskilda exportmarknader,

* information om frimjande i form av garanti och finansieringslosningar,
» kontakter med inkdpare, upphandlare och beslutsfattare,

» samlad presentation av svenska 16sningar och erfarenheter,

hjilp med byrakratiska handelshinder.!

Den samhéllsekonomiska grunden for exportfrdmjandet vilar sdlunda pé uppfattningen att
néringslivet, och da sirskilt de sma och medelstora foretagen, inte formar att dra full nytta
av de affarsmojligheter som erbjuds pa den internationella marknaden pé egen hand.
Exportfrimjandets roll dr att sdnka trosklarna i utrikeshandeln for att fa fler foretag att ta
steget ut pa varldsmarknaden och skapa jobb och tillvaxt i Sverige.

Figur 1. Andelen foretag som exporterar (2017), %
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Att trosklarna kan vara hoga, sirskilt for de mindre foretagen i néringslivet, visas i Figur 1
som plottar andelen exportorer i tillverkningsindustrin och tjanstesektorn i olika storleks-
klasser av foretag.> Bland de mindre foretagen ir export ovanlig, sirskilt i tjanstesektorn.
Och merparten av de foretag som exporterar héller sig inom EU och Norge dér villkoren i
princip dr desamma som pd svenska marknaden tack vare EU:s gemensamma marknad.?

! Citat himtad frin Regeringens exportstrategi 2015/16:48, sid 5, som uppdaterades i december 2019 med
tillagget att exportfraimjandet ska bidra till en hallbar utveckling (Regeringskansliet, 2019).

2 Foretagen ér uppdelade i fem storleksklasser: egenforetagare, mikroforetag med 1-9 anstillda, smaforetag
med 10-49 anstéllda, medelstora foretag med 50-249 anstillda, och stora foretag med 250+ anstillda.

3 Norge ingér i EU:s gemensamma marknad genom EES-avtalet (Europeiska Ekonomiska Samarbetsomrédet).
Handeln med Norge omfattas av samma fria rorlighet for varor, tjdnster, kapital och personer som inom EU
("de fyra friheterna”), med undantag av jordbruks- och fiskeriprodukter.
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Aven de storre foretagens export har en regional slagsida, om &n i mindre grad. For
néringslivet som helhet gar dryga tva-tredjedelar av exporten till EU och Norge (Figur 2).
Om vi adderar 6vriga Europa dr néstan tre-fjairdedelar av exporten regional.

Figur 2. Regionala férdelningen av varu-
och tjansteexporten (2017)

= EU och Norge = Gvriga varlden

I detta pm, som &r den forsta i en serie i tre delar om exportfrimjandes effekter pad de sma
och medelstora foretagen (SMFs), ska vi titta ndrmare pd SMFs export for att belysa

» vilka foretag som blir exportorer,

» vilka marknader de viljer att handla med och betydelsen av olika handelshinder,
*  hur exporten paverkar foretagens tillvéxt, sysselsittning och produktivitet,

* och vilken roll som exportframjandet kan spela.

Studien fokuserar pa tillverkningsindustrin och i den mén data tillater dven tjanstesektorn.
Gruvor och jordbruk ingér inte. Kartliggningen ligger till grund for del 2 i ramprojektet
som utvdrderar effekterna av det statliga exportfrimjandet (Tillvdxtanalys, 2020b). Del 3
jamfor exportframjandet i Sverige med Danmark, Finland, Norge, Nederldnderna,
Storbritannien och Tyskland (Tillvdxtanalys, 2020c). I ramprojektet ingér &ven en
fristdende forskningsrapport som behandlar partihandelns roll som intermedidr for
foretagens export (Tillvaxtanalys, 2020d). I en avslutande rapport drar vi sedan slutsatser
och ger rekommendationer baserat pa resultaten fran delstudierna.
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2 De sma och medelstora foretagens export

Som ett forsta steg i utvérderingen av exportfrimjandet redovisas lite basfakta om de smé
och medelstora foretagens export. Aven de stora foretagen ingar i redovisningen for
jamforelsens skull. Data d4r sammanstillda genom att samkdra olika register med data pa
foretagens ekonomi och utrikeshandel (Bilaga 1). Foretagens export till EU som ligger
under griansvérdet pa 4,5 miljoner kronor i SCBs utrikeshandelsstatistik uppskattas genom
de uppgifter foretagen ldmnar till Skatteverket om forsiljningen av momspliktiga varor och
tjanster till EU. Eftersom momsredovisningen inte &r nedbruten mellan olika lénder inom
EU behandlas EU som en marknad i denna studie. Vi kan darfor inte rapportera nagra data
om foretagens handel med enskilda EU-ldnder utan enbart den totala summan.*

2.1 Hur stor andel av foretagen exporterar och hur stor del av
omsattningen?
Som visades i det inledande avsnittet dr det en relativt liten andel av foretagen i det mindre
storleksklasserna som exporterar, sirskilt i tjanstesektorn. Men sé fort vi kommer upp i
storlek bland foretagen blir export allt mer vanligt (Figur 1) och svarar for en allt storre del
av omsittningen (Figur 3). Detta géller framforallt tillverkningsindustrin men &ven delar
av tjénstesektorn som lampar sig for export. Detaljerade data for olika sektorer redovisas i
Tabell 1 och Tabell 2. Att exportberoendet 6kar med foretagens storlek &r naturligt med
tanke pa att den svenska marknaden &r liten jamfort med védrldsmarknaden. Foretag som
vill fortsdtta att vixa niar hemmamarknaden dr méttad har inget annat val 4n att soka sig ut
pa varldsmarknaden dven om kostnaderna dr hogre (séarskilt utanfor EES-omradet).

Figur 3. Exportandelen av omsattningen (2017), % ovégt

50
40
30
%
20
10
0 — — - - -
egen (0) mikro (1-9) smé (10-49)  medel (50-249)  stora (250+)
tillverkningsindustrin u tjanstesektorn

4 Med tanke pa EU:s betydelse for SMF vore det intressant att kunna analysera dven handeln med enskilda EU-
lander for att kartldgga behovet av exportfrimjande insatser inom EU. I SCBs utrikeshandelsstatistik kan vi
idag utldsa pa kronan hur mycket foretagen handlar med Burkina Faso, Papua Nya Guinea, Saint Lucia och
andra marginella marknader utanfoér Europa, men inte hur mycket de handlar med Danmark, Finland, Tyskland
och Frankrike savida inte griansvérdet pa 4,5 miljoner kronor 6verskrids. Nedprioriteringen av statistiken inom
EU ér ologisk och bor kanske tas upp for diskussion i Eurostat.
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Tabell 1. Andelen exporterande foretag (2017), %

Foretagsstorlek

Bransch egen mikro  smd medel stora

Tillverkningsindustrin 6,3 31,0 73,7 93,8 98,5
10. Livsmedel 34 153 36,7 81,7 96,3
11. Drycker 69 374 77,8 1000 100,0
12. Tobaksvaror 11,1 0,0 833 1000 100,0
13. Textilvaror 45 31,1 833 1000 100,0
14. Klader 51 332 929 100,0
15. Lader, lader- och skinnvaror m.m. 6,9 57,0 90,9 100,0
16. Tra och varor av trd, kork, rotting o.d. utom maobler 28 17,9 63,6 76,5 100,0
17. Pappers- och pappersvarutillverkning 10,7 524 974 100,0 100,0
18. Grafisk produktion och reproduktion av inspelningar 64 319 89,2 94,6 100,0
19. Stenkolsprodukter och raffinerade petroleumprodukter 20,0 62,5 83,3 100,0 100,0
20. Kemikalier och kemiska produkter 158 62,1 95,6 98,2 100,0
21. Farmaceutiska basprodukter och Idkemedel 29,3 548 92,9 100,0 100,0
22. Gummi- och plastvaror 11,9 53,2 95,0 100,0 100,0
23. Andra icke-metalliska mineraliska produkter 55 26,0 53,4 80,5 88,2
24. Stdl- och metallframstélining 95 488 81,3 100,0 100,0
25. Metallvaror utom maskiner och apparater 49 26,6 71,9 93,9 100,0
26. Datorer, elektronikvaror och optik 174 60,3 93,1 100,0 100,0
27. Elapparatur 12,7 45,7 83,1 100,0 100,0
28. Ovriga maskiner 149 53,6 91,8 98,2 100,0
29. Motorfordon, slapfordon och pahangsvagnar 13,3 44,5 87,9 100,0 100,0
30. Andra transportmedel 85 37,0 84,9 100,0 100,0
31. Mobler 49 250 73,7 97,8 100,0
32. Annan tillverkning 83 33,1 75,2 95,5 100,0
33. Reparation och installation av maskiner och apparater 45 215 57,7 89,1 833

Tjanstesektorn 51 13,3 31,7 52,2 69,2
D. Forsorjning av el, gas, varme och kyla 2,4 8,0 20,6 54,7 100,0
E. Vattenforsorjning; avloppsrening, avfallshantering och sanering 41 201 41,0 532 72,7
F. Byggverksamhet 1,5 4,2 12,7 28,5 67,3
G. Handel; reparation av motorfordon och motorcyklar 84 24,7 53,7 75,2 89,0
H. Transport och magasinering 54 139 372 679 763
I. Hotell- och restaurangverksamhet 1,3 1,3 4,4 29,6 54,2
J. Informations- och kommunikationsverksamhet 114 254 70,9 88,4 96,0
L. Fastighetsverksamhet 0,8 3,1 8,1 11,8 22,7
M. Verksamhet inom juridik, ekonomi, vetenskap och teknik 7,3 159 54,4 79,7 939
N. Uthyrning, fastighetsservice, resetjanster och andra stodtjanster 45 113 226 392 609
P. Utbildning 37 10,5 6,7 98 17,4
Q. Vérd och omsorg; sociala tjanster 1,5 2,3 2,4 48 149
R. Kultur, ndje och fritid 6,5 19,7 270 53,1 818
S. Annan serviceverksamhet 14 4,2 17,0 49,0 80,0

Fotnot: Finans- och férsakringsverksamhet samt offentliga sektorn ingar inte i databasen.
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Tabell 2. Andelen av omsattningen som exporteras (2017), % ovdagt

Foretagsstorlek

Bransch egen mikro smd medel stora

Tillverkningsindustrin 1,6 54 15,2 33,0 42,7
10. Livsmedel 0,9 2,3 53 135 16,6
11. Drycker 0,9 22 115 229 210
12. Tobaksvaror 0,0 00 25,5 6,5 34,2
13. Textilvaror 0,9 3,9 18,6 65,0
14. Klader 0,9 59 355 729
15. Lader, lader- och skinnvaror m.m. 1,3 11,7 228 694
16. Tra och varor av tra, kork, rotting o.d. utom mdbler 0,5 2,5 13,0 21,9 23,0
17. Pappers- och pappersvarutillverkning 2,2 70 285 392 676
18. Grafisk produktion och reproduktion av inspelningar 1,6 2,2 5,9 6,1 324
19. Stenkolsprodukter och raffinerade petroleumprodukter 3,0 35 46,9 25,1 46,6
20. Kemikalier och kemiska produkter 44 144 292 499 543
21. Farmaceutiska basprodukter och lakemedel 179 156 495 474 54,6
22. Gummi- och plastvaror 3,2 9,1 240 43,6 49,6
23. Andra icke-metalliska mineraliska produkter 0,9 4,0 10,7 13,6 14,4
24. St8l- och metallframstalining 2,2 9,1 228 52,8 68,7
25. Metallvaror utom maskiner och apparater 1,0 4,1 98 24,0 23,7
26. Datorer, elektronikvaror och optik 59 182 350 574 586
27. Elapparatur 44 9,3 19,8 348 56,1
28. Ovriga maskiner 44 12,8 28,8 47,7 55,7
29. Motorfordon, slapfordon och pdhangsvagnar 2,5 76 21,0 365 468
30. Andra transportmedel 2,2 7,3 233 524 37,6
31. Mobler 1,1 4,1 98 329 248
32. Annan tillverkning 2,3 64 222 43,0 48,8
33. Reparation och installation av maskiner och apparater 1,3 3,0 53 8,9 8,3

Tjanstesektorn 1,7 2,7 4,2 6,9 6,4
D. Forsoérjning av el, gas, varme och kyla 0,5 1,5 1,2 2,5 1,5
E. Vattenforsorjning; avloppsrening, avfallshantering och sanering 1,2 3,2 5,4 4,0 2,9
F. Byggverksamhet 0,4 0,5 0,6 1,1 0,5
G. Handel; reparation av motorfordon och motorcyklar 2,2 3,8 6,8 9,4 7,2
H. Transport och magasinering 1,5 3,2 59 10,2 15,1
1. Hotell- och restaurangverksamhet 0,4 0,2 0,1 0,4 0,2
J. Informations- och kommunikationsverksamhet 49 6,5 13,1 19,7 16,0
L. Fastighetsverksamhet 0,2 0,6 0,8 0,5 0,0
M. Verksamhet inom juridik, ekonomi, vetenskap och teknik 3,0 4,0 8,8 13,5 8,1
N. Uthyrning, fastighetsservice, resetjanster och andra stédtjanster 1,6 2,9 2,8 4,3 5,7
P. Utbildning 0,9 1,8 0,6 1,3 0,0
Q. Vérd och omsorg; sociala tjanster 0,4 0,4 0,2 0,2 0,0
R. Kultur, néje och fritid 1,6 4,1 3,1 2,1 0,9
S. Annan serviceverksamhet 0,4 0,5 0,5 2,1 5,0

Fotnot: Finans- och férsakringsverksamhet samt offentliga sektorn ingar inte i databasen.
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2.2 Vilka foretag blir exportorer?

Utover bransch och storlek, vilka andra faktorer har betydelse for om ett foretag valjer att
satsa pa export?

2.2.1 Produktiviteten spelar stor roll

Den nya foretagsbaserade forskningen lagger stor vikt vid produktiviteten for att forklara
vilka foretag som “’selekteras” till export.

Upphovet var en rapport av Bernard och Jensen (1995) som pa amerikanska data visade att
exportdrer i genomsnitt var storre, mer kapital- och kunskapsintensiva, och darigenom mer
produktiva, 4n hemmamarknadsforetagen i samma bransch. Tidigare hade foretagen
bakom handeln i den officiella statistiken varit osynliga pa grund av sekretessen, och det
hade darfor inte varit mojligt att studera om det fanns nagra systematiska skillnader mellan
exportorer och icke-exportorer. De empiriska skillnaderna som Bernard och Jensen
kartlade har bekréftats pa en ldng rad lander, inklusive pa svenska data av Andersson, Lo6f
och Johansson (2008), vilket i sin tur gett upphov till nya teoretiska handelsmodeller dér
enbart de mest produktiva foretagen exporterar. Den nya teorin utvecklades av Eaton och
Kortum (2002) och Melitz (2003). For en 6versiktsartikel hanvisar vi till Bernard, Jensen,
Redding och Schott (2007).

Forklaringen till varfor produktiviteten selekterar agnarna fran vetet ar att det kostar mer
att sdlja till andra lédnder &n att sélja till hemmamarknaden. Kostnader kan till exempel
uppsta som ett resultat av att produkterna méste anpassas till den lokala marknaden p g a
olika standarder (produktséikerhet, miljokrav, osv) eller skillnader i konsumenternas smak.
Det kostar dven att etablera distributions- och forsdljningskanaler pd en ny marknad. Och
eftersom etableringskostnaderna uppstér fore exportintikterna, kriavs en finansiell styrka
hos foretagen for att 6verbrygga gapet. Och nir exporten vil kommit igang tillkommer
kostnader for tullar och andra handelshinder samt valutavixling och valutasiakring om
faktureringen sker i en annan valuta. Aven riskerna for betalningsinstillelse méste hanteras
pa nagot sitt, t ex genom att teckna en exportkreditgaranti hos EKN. Bara de mest
produktiva foretagen kan silja till de priser och volymer som kréavs for att rdkna hem
kalkylen, och ju hogre handelshinder desto férre foretag kan né l6nsamhet i exporten.

For att illustrera produktivitetens betydelse for vilka foretag som exporterar delar vi in
foretagen i tva grupper: foretag med lagre produktivitet &n genomsnittet for sin bransch
och storleksklass, och foretag med hogre produktivitet &n genomsnittet. Resultatet for
tillverkningsindustrin redovisas i Figur 4 och for tjénstesektorn i Figur 5.

Om vi tittar pa tillverkningsindustrin ser vi att produktiviteten &r en selekterande faktor
bland de mindre foretagen dér export dr relativt ovanligt. Till exempel exporterar 37,2% av
mikroforetagen i det 6vre intervallet jamfort med 21,3% i det lagre intervallet. Medelstora
och stora foretag ar i regel tillrdckligt produktiva for att biara merkostnaden for export, och
vi ser darfor inga storre skillnader nér vi delar upp foretagen efter hur produktiva de é&r. I
tjénstesektorn, ddremot, &r produktiviteten en selekterande faktor for alla storleksklasser av
foretag. Detta hinger samman med att kostnaderna for handeln ar hogre for tjanster dn for
varor (se avsnitt 2.3.4) och didrmed effektivitetskraven for lyckas med en exportsatsning.
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Figur 4. Andelen exporterande foretag i tillverkningsindustrin,
uppdelat efter storleksklass och produktivitet (2017)
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Figur 5. Andelen exporterande foretag i tjanstesektorn,
uppdelat efter storleksklass och produktivitet (2017)
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2.2.2 Bolag inom internationella koncerner exporterar i hdgre grad

En ytterligare faktor som paverkar om ett féretag exporterar eller inte &r om det ingér i en
internationell koncern. Detta visas i Figur 6 och Figur 7 som jamfor sjélvstindiga foretag
med bolag som ingér i internationella koncerner. Skillnaden i export hinger samman med
arbetsfordelningen inom koncernerna dér vissa bolag utvinner ravaror, andra tillverkar
delar och komponenter, andra monterar produkterna, och ytterligare andra svarar for
koncernens finansiering, logistik och forsiljning.® I varje led i produktionskedjan uppstar
handel inom koncernen om dotterbolagen dr lokaliserade i olika lénder, vilket ofta &r fallet
for att dra nytta av varje lands konkurrensférdelar. Skillnaderna i export mellan koncern-

3 Se Hanson, Mataloni och Slaughter (2005) och Lanz och Miroudot (2011).
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och sjélvstdndiga bolag dr storst inom tjanstesektorn och bland de mindre foéretagen i
tillverkningsindustrin.

Figur 6. Andelen exporterande foretag i tillverkningsindustrin
uppdelat efter storleksklass och koncerntillhdrighet (2017)
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Figur 7. Andelen exporterande foretag i tjanstesektorn
uppdelat efter storleksklass och koncerntillhdrighet (2017)
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2.2.3 Statistisk analys av exportbenagenheten

For att kunna vérdera betydelsen av olika faktorer som péverkar exportbeslutet maste vi ta
hinsyn till hur variablerna ir korrelerade med varandra genom statistisk regressionsanalys.
Mer specifikt ska vi estimera hur sannolikheten for att ett foretag exporterar (1 om export,
0 annars) paverkas av foretagets storlek, produktivitet, koncerntillhorighet, bransch samt
var i landet foretaget ar lokaliserat (i vilken arbetsmarknadsregion enligt SCBs definition).
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Resultatet redovisas i Tabell 3 dér specifikation (1) tar hdnsyn till foretagets storleksklass,
produktivitet och koncerntillhorighet, specifikation (2) dven till branschen och (3) dven till
foretagets lokalisering (arbetsmarknadsregion).

Tabell 3. Skattning av exportbendgenheten (2017)

Tillverkningsindustrin Tjanstesektorn
(1) ®) (3) 1) () (3)
Mikroféretag (1-9) 0,17%* 0,16%* 0,16** 0,06** 0,06** 0,06**
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Sméféretag (10-49) 0,35** 0,35** 0,34** 0,12** 0,13** 0,13**
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Medelstora féretag (50-249) 0,47** 0,47** 0,47** 0,17** 0,18** 0,19**
(0,01) (0,01) (0,01) (0,00) (0,00) (0,00)
Stora foretag (250+) 0,51** 0,56** 0,56** 0,21** 0,25** 0,25**
(0,05) (0,05) (0,05) (0,01) (0,01) (0,01)
Log(produktivitet) 0,04** 0,04** 0,04** 0,01%* 0,02%* 0,02%*
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Ingér i svensk MNE 0,18** 0,12%* 0,11%* 0,10%* 0,07** 0,07**
(0,01) (0,01) (0,01) (0,00) (0,00) (0,00)
Ingdr i utlandsk MNE 0,23%* 0,17** 0,17** 0,16** 0,11%* 0,11%*
(0,01) (0,01) (0,01) (0,00) (0,00) (0,00)
Bransch Nej Ja Ja Nej Ja Ja
Region Nej Nej Ja Nej Nej Ja
Observationer 40,722 40,720 40,720 643,785 643,742 643,742
Pseudo R2 0,30 0,36 0,37 0,10 0,24 0,24

Not: Tabellen redovisar de marginella eftekterna av forklaringsvariablerna i modellen. Effekter av kad
foretagsstorlek utvdrderas relativt den minsta storleksklassen av egenforetagare, och koncerntillhorigheten
relativt de sjélvstdndiga foretagen. Koefficienterna inom parantes anger estimatens standardavvikelse. En
stjarna indikerar signifikans pa S-procentsnivan och tva stjarnor pa 1-procentsnivan.

Lat oss forst titta pa hur foretagets storlek paverkar sannolikheten for export nér alla
variabler 4r med i modellen inklusive kontrollvariablerna for bransch och region (3). Om
vi tittar pa tillverkningsindustrin ser vi att sannolikheten for export dr 16% hogre for
mikroforetagen jdmfort med egenforetagarna i samma bransch (benchmark), 34% hogre
for smaforetagen, 47% hogre for medelstora foretagen och 56% hogre for stora foretagen. 1
tjénstesektorn ar motsvarande siffror 6%, 13%, 19% och 25% hogre. Storlekens betydelse
ar med andra ord storre i tillverkningsindustrin 4n i tjdnstesektorn. Vi kan dven utldsa att
produktiviteten métt som forddlingsvérdet per anstélld (uttryckt i logaritmer) har betydelse
for exporten, och att bolag som ingér i internationella koncerner (vi anvénder den engelska
forkortningen MNE for Multinational Enterprises) &r mer exportbendgna an sjalvstindiga
foretag, i synnerhet de som ingér utléindska koncerner. Branschen spelar ocksa en stor roll.
Detta framgar indirekt genom att modellens forklaringsvirde (Pseudo R2) okar kraftigt nir
branschen fors in i modellen, sérskilt i tjdnstesektorn dér skillnaden i exportbendgenhet dr
stor. Diremot verkar foretagens lokalisering i Sverige spela mindre roll, att doma av den
marginella 6kningen i modellens forklaringsvarde mellan specifikation (2) och (3). Men pa
denna punkt rader en viss osdkerhet pa grund av problemen att faststilla var produktionen
ar lokaliserad, och vi ska dérfor titta ndrmare pé fragan i nésta avsnitt.

2.2.4 Regionala skillnader

Problemet med att analysera regionala skillnader i exporten hdnger samman med hur data
rapporteras. SCBs statistik avser exporten per ”foretagsenhet”, som i sin tur kan besta av
olika arbetsstillen som inte sidrredovisas av SCB. Om foretagsenheten till exempel ar
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registrerad i Stockholm redovisas exporten pa Stockholm, d&ven om produktionen sker i en
bruksort 1dngs med norrlandskusten.

For att komma runt problemet ska vi fokusera pé foretag som bara har ett arbetsstille i den
regionala analysen. I praktiken betyder detta att vi séllar bort merparten av alla stora och
medelstora foretag, och &ven en del smaforetag med verksamhet i olika kommuner. Vi
anvander samma modell som tidigare med skillnaden att foretagens storlek nu méts av en
kontinuerlig variabel 6ver antalet anstillda, dir egenforetagarna raknas som anstéllda i sina
egna bolag. De skattade regionala koefficienterna redovisas i Tabell 4. Koefficienterna i
tabellen ska tolkas som avvikelsen frén riksgenomsnittet (benchmark), efter hénsyn tagits
till regionernas niringslivssammanséttning.

Tabell 4. Exportbendgenheten i olika arbetsmarknadsregioner (2017), féretag med ett arbetsstélle

Nr.  Region Tillverk. Tjanste. Nr.  Region Tillverk. Tjanste.
1 Stockholm-Solna -0,007 0,002* 36 Fagersta -0,019 -0,030**
2 Nykdping-Oxelésund -0,019 -0,021*%* | 37  Vansbro -0,002 -0,010

3 Eskilstuna -0,004 -0,022*%* | 38  Malung-Sélen -0,008 0,009

4 Linkdping -0,024* -0,017*%* | 39  Mora -0,004 -0,025%*
5 Norrkoping -0,027* -0,020** | 40  Falun-Borlange -0,008 -0,019**
6 Jonkdping 0,005 -0,009** | 41  Avesta-Hedemora  -0,065** -0,023**
7 Varnamo-Gnosjo 0,080** 0,008 42 Ludvika -0,011 -0,016**
8 Vetlanda 0,003 -0,011 43 Ljusdal 0,005 -0,020%*
9 Almhult 0,018 -0,003 44  Gavle -0,050%* -0,028**
10  Véxjo -0,012 -0,005 45  Soderhamn -0,078%* -0,023%*
11 Ljungby 0,029 0,008 46  Bollnds-Ovandker  -0,017 -0,024**
12 Kalmar -0,022 -0,023** | 47  Hudiksvall -0,022 -0,024**
13 Oskarshamn -0,014 -0,016** | 48  Sundsvall -0,053** -0,029**
14  Vastervik -0,013 -0,024** | 49  Kramfors -0,027 -0,012
15  Vimmerby-Hultsfred -0,029 -0,012 50 Sollefted -0,065* -0,040%*
16  Gotland -0,056%*  -0,028** | 51  Ornskoldsvik -0,034 -0,012%
17  Karlskrona -0,021 -0,020** | 52 Stromsund -0,001 -0,014
18  Karlshamn-Olofstrém 0,004 -0,010 53  Harjedalen -0,047 -0,038**
19  Malmé-Lund 0,033** 0,023** | 54  (stersund -0,017 -0,008**
20  Kristianstad-Hassleholm -0,006 -0,002 55  Storuman -0,044 0,014
21 Halmstad 0,016 0,005 56 Dorotea 0,095 -0,054**
22  Bengtsfors-Dals-Ed 0,065 0,020 57  Vilhelmina -0,037 -0,033**
23 Goteborg 0,014** 0,005%* | 58 Asele -0,002 -0,017
24 Stromstad 0,045 0,032%* | 59  Umed -0,047** -0,022%*
25 Bords 0,016 0,001 60 Lycksele 0,020 -0,013
26  Lidkoping-Gotene -0,008 -0,006 61  Skellefted -0,026 -0,012%*
27  Skovde-Skara -0,013 -0,009*%* | 62  Arvidsjaur 0,070 0,006
28  Torshy 0,121** 0,041** | 63  Arjeplog -0,047 -0,004
29  Arang 0,131* 0,140%* | 64  Jokkmokk -0,006 -0,009
30 Karlstad -0,004 -0,005 65  Overkalix -0,020 -0,014
31  Filipstad 0,049 -0,021 66  Gallivare -0,037 -0,009
32  Hadfors 0,016 0,017 67 Luled 0,000 -0,014**
33  Arvika-Eda 0,058 0,050** | 68 Haparanda 0,301** 0,192**
34  Orebro -0,021%* -0,014** | 69  Kiruna 0,050 0,015*
35 Vasterds -0,016 -0,016**

Not: En stjarna markerar signifikans pd 5%-nivan och tva stjarnor pd 1%-nivén. Regionerna utvérderas
gentemot riksgenomsnittet.

Det monster som framtréder nér vi plottar estimaten pa kartan ar att det framforallt dr
gransregionerna som avviker uppat (rodmarkerade). Den enda inlandsregionen som ligger

6 For att kunna gora en jimforelse med riksgenomsnittet (istéllet for en utvald region) anvénder vi ett statistiskt
knep dér varje foretag ingdr tva ganger i datamaterialet: i forsta omgéngen ingér foretagen med sin faktiska
region och i den andra omgangen med den gemensamma “regionen” Sverige (benchmark). Detta forfarande
péaverkar inte punktestimaten eftersom ingen ny information tillfors. Ddremot blir standardavvikelserna ldgre.
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over riksgenomsnittet for tillverkningsindustrin dr Varnamo-Gnosjo, vilket kanske kan
tillskrivas ”Gnosjoandan”. Vad avvikelserna nedat anbelangar (de blaa regionerna) &r
monstret inte lika tydligt.

Figur 8. Regionala skillnader i exportbendgenhet (2017)

a. Tillverkningsindustrin b. Tjdnstesektorn
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2.3 Val av marknad

Givet att ett foretag har bestdmt sig for att gora en exportsatsning, vilka marknader satsar
man pa i forsta hand? Och vad bestimmer marknadsvalet? Av sérskilt intresse ar
betydelsen av olika handelshinder som eventuellt kan avhjélpas av exportfraimjandet.

Av dataskél kan vi hir bara att beakta varuexporten. Anledningen till detta ar att SCBs
landfordelade tjanstehandelsstatistik dr baserad pa en enkédtundersokning dér framforallt de
storre foretagen ingér. Och i detta fall har vi ingen mojlighet att fylla i halen for de sma
foretagen med data fran momsredovisningen eftersom denna enbart dr nedbruten mellan
EU och 6vriga vilden.

En ytterligare avgransning &r att vi bara tittar pa tillverkningsindustrins varuexport. Det
finns forvisso manga tjdnsteforetag som exporterar varor, och vice versa, men eftersom
néringsgrensindelningen ar baserad pa den huvudsakliga verksamheten véljer vi att
fokusera pé tillverkningsindustrin eftersom vi inte kan dela upp foretagens produktion i
varor och tjdnster (vi har bara tillgéng till data pa den totala omséttningen).

2.3.1 EU och Norge har en sarstallning

De absolut vanligaste exportmarknaderna &r EU och Norge (Figur 9). Avstanden é&r korta,
EU ér en stor marknad och dven Norge for svenska varor, och det finns inga tullar som
hindrar handeln (med undantag av fisk och jordbruksprodukter i handeln med Norge).

Figur 9. Andelen exportérer i tillverkningsindustrin som exporterar till EU och/eller Norge,
jamfort med andelen som exporterar till évriga varlden (2017), %
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EU och Norge sticker dven ut virdemaéssigt. Den genomsnittliga andelen av exporten som
gar till EU/Norge ligger mellan 71% for de stora foretagen och 83% for mikroforetagen.
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Figur 10. Den genomsnittliga andelen av tillverkningsindustrins export som gér till
EU och/eller Norge, jamfért med exportandelen till dvriga varlden (2017), % ovéagt
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2.3.2 Andra marknader tillkommer efter hand

Exportresan borjar i allménhet i EU och Norge. Vilka marknader star nést i tur, och hur
snabbt gar expansionen? For att besvara denna fraga har vi sammanstéllt data for alla
foretag i tillverkningsindustrin som bdrjade exportera mellan 2004 och 2008 och som
dérefter exporterade i minst tio ar. Resultatet visas 1 Figur 11 som plottar de 25 vanligaste
marknaderna forsta och tionde exportaret for nya exportorer i tillverkningsindustrin.

Figur 11. De 25 vanligaste exportmarknaderna forsta och tiondet exportaret
for nya exportérer i tillverkningsindustrin
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Efter EU och Norge dr USA den vanligaste marknaden for nya exportérer i tillverknings-
industrin. Bland de nya exportorerna exporterar 16% till USA forsta exportéret och 24%
efter tio ar. Dérefter foljer pa plats fyra till tio Schweiz (CH), Kina (CN), Kanada (CA),
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Australien (AU), Island (IS), Japan (JP) och Indien (IN). Det som férenar topplistan &r att
alla ar OECD lander eller stora utvecklingslédnder (Kina och Indien). S& marknadsstorleken
spelar uppenbarligen en stor roll for i vilken ordning foretagen tar sig an nya marknader.
Aven handelshindren, som ofta ir hogre i utvecklingslinder, spelar roll. Att Island med
360 000 invénare tar sig in pé topplistan hinger samman med att landet, precis som Norge,
ingar i EU:s gemensamma marknad genom EES-avtalet. Aven det faktum att vi handlat
med Island sedan vikingatiden har sékert ocksa viss betydelse.

Hur snabbt sker expansionen till nya marknader? Som vi kan se i Figur 12, dir foretagen
delats upp i tiondelar (decilier) efter antalet exportmarknader, &r variationen stor mellan
olika foretag. Det forsta aret exporterar det genomsnittliga foretaget till 2.8 marknader och
efter tio ar till 3.9 marknader, d v s en 6kning med bara en marknad pa tio ar. Och i de tre
lagsta decilerna sker inga fordndringar alls. Foretagen ldngst ner i férdelningen ligger kvar
vid en marknad, vanligtvis EU eller Norge. Det dr forst bland foretagen i fjarde decilen
som vi ser en Okning i antalet exportmarknader dver tiden, och dé sirskilt i de tre Gversta
decilerna. Bland de nya exportorerna hittar vi sdlunda bade foretag som héller fast vid sin
ursprungliga marknad, till foretag som véxer gradvis enligt den s k ”Uppsalamodellen”
(Johanson och Vahlne, 1977), till foretag som borjar pé bred front och véxer snabbt enligt
”born global” modellen (McKinsey & Company, 1993).” Det mest snabbvixande foretaget
hade nétt hela 79 marknader tio ar efter exportdebuten.

Figur 12. Marknadstillvéxten de férsta 10 dren, uppdelat efter deciler
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2.3.3 Storlek, avstdnd och handelshinder avgor valet av marknad

For att fordjupa analysen ska vi nu estimera vilka faktorer som bestimmer marknadsvalet
for tillverkningsindustrins del. Estimeringarna gors pa data for 2017 och omfattar 130
marknader. Endast foretag som har export till ndgot land ingar i regressionerna. Den fragan
vi dr intresserade av ar vilka faktorer som avgor marknadsvalet, sisom marknadens storlek,
avstandet till marknaden, forekomsten av handelshinder, politiska risker, etcetera. Vi ska

7Born Global” definieras som foretag som ser hela virldsmarknaden som sitt spelfélt redan frén forsta borjan.
Se Torbjorn Halldin (2012) for en studie om svenska Born Globals.

21



DE SMA OCH MEDELSTORA FORETAGENS EXPORT OCH DET STATLIGA EXPORTFRAMIJANDETS ROLL

dven estimera hur dessa faktorer paverka exportvolymerna med en “gravitationsmodell”,
mer specifikt modellen som introducerades av Silva och Tenreyro (2006).

Storleken p& marknaden méts av landets BNP; avstindet i kilometer, tullarna i procent av
importvérdet, enligt den taxa som 6verenskommits i EU:s bilaterala handelsavtal; de fasta
importkostnaderna enligt Vérldsbankens estimat; och landrisken enligt OECDs sjugradiga
skala. Separata kontrollvariabler ingar for EU, Norge och Island for att méta effekterna av
EU och EES, medan effekterna av EUs frihandelsavtal med andra ldnder fingas upp av en
gemensam kontrollvariabel. Utdver de marknadsspecifika variablerna ingér ett antal
foretagsspecifika variabler som péverkar exportbenigenheten, inklusive foretagets storlek,
produktivitet och koncerntillhdrighet. Vi har &ven tagit hénsyn till om koncernen dér
bolaget ingér har en anknytning till exportmarknaden genom ett lokalt dotterbolag eller
moderbolag. For ytterligare detaljer om modellen och datakéllor hianvisar vi till Bilaga 2.

Tabell 5. Faktorer som paverkar sannolikheten att exportera till en viss marknad (2017)

(alla) (egen) (mikro) (smd) (medel) (stora)
Log(BNP) 0,01** 0,00** 0,01** 0,01** 0,03** 0,06**
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Log(avstand) -0,01%* -0,00%* -0,01%* -0,01%* -0,02%* -0,03%*
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
EU 0,04** 0,02** 0,03** 0,05** 0,02* -0,02
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,01) (0,03)
Norge 0,08** 0,02** 0,04** 0,08** 0,15** 0,23**
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,01) (0,02)
Island 0,05** 0,01** 0,02** 0,06** 0,13** 0,19**
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,01) (0,02)
Frihandelsavtal -0,00 -0,00%* -0,00%* -0,00 0,00 0,01*
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Log(1+tull) -0,01%* -0,00 -0,01%* -0,01 -0,02* -0,02
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,01) (0,02)
Log(1+landrisk) -0,01%* -0,01%* -0,01%* -0,01%* -0,02%* -0,02%*
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Log(importkostnad) -0,01** -0,00* -0,00** -0,01** -0,01** -0,02**
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Lokalt bolag, svensk MNE 0,04** 0,02 0,02%* 0,04** 0,07** 0,12%*
(0,00) (0,01) (0,00) (0,01) (0,01) (0,03)
Lokalt bolag, utldndsk MNE 0,04** 0,02* 0,03** 0,04** 0,08** 0,11*
(0,00) (0,01) (0,01) (0,01) (0,02) (0,05)
Log(anstallda) 0,01** 0,01** 0,02** 0,03** 0,07**
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Log(produktivitet) 0,01** 0,00** 0,00** 0,01** 0,01** 0,08**
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,01)
Ingér i svenskt MNE 0,01** 0,00%** 0,01** 0,02** 0,01** 0,02*
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,01)
Ingdr i utlandskt MNE 0,01** 0,01** 0,01** 0,01** 0,02** 0,04**
(0,00 (0,00 (0,00 (0,00 (0,00 (0,01)
Bransch ja ja Ja ja ja ja
Region ja ja Ja ja ja ja
Observationer 901,529 167,850 317,364 279,786 109,386 27,143
Pseudo R2 0,48 0,53 0,50 0,45 0,43 0,46

Not: Modellen &r skattad med Probit. Tabellen redovisar de marginella effekterna. Standardavvikelse inom
parantes. En stjarna indikerar signifikans p& 5-procentsnivén och tva stjarnor pd 1-procentsnivan.

22



DE SMA OCH MEDELSTORA FORETAGENS EXPORT OCH DET STATLIGA EXPORTFRAMIJANDETS ROLL

Tabell 6. Faktorer som paverkar exportvolymen till en viss marknad (2017)

(alla) (egen) (mikro) (smd) (medel) (stora)
Log(BNP) 0,85%* 0,80** 0,80** 0,74** 0,79** 0,87**
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Log(avstand) -0,31%* -0,89%* -0,41%* -0,17%* -0,93%* -0,16%*
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
EU 1,04** 0,89** 1,06** 1,55** 1,27** 0,99**
(0,00) (0,02) (0,01) (0,00) (0,00) (0,00)
Norge 2,28** 3,88** 2,96** 3,37** 1,14** 2,30%*
(0,00) (0,01) (0,01) (0,00) (0,00) (0,00)
Island 1,98** 0,31%* 2,42%* 2,54%* 1,17** 2,08%*
(0,00) (0,03) (0,01) (0,00) (0,00) (0,00)
Frihandelsavtal 0,34** -0,39%* 0,05** 0,16** 0,07** 0,37**
(0,00) (0,01) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Log(1+tull) -0,49%* -5,34%* -0,02* 0,03** -1,15%* -0,71%*
(0,00) (0,03) (0,01) (0,00) (0,00) (0,00)
Log(1+landrisk) 0,09** 0,10** -0,21%* -0,15%* -0,37%* 0,23**
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Log(importkostnad) -0,19%* -0,25%* -0,17** -0,19%* 0,08** -0,25%*
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Lokalt bolag, svensk MNE 0,76** -0,81** 0,23** 1,03** 0,90** 0,94**
(0,00) (0,02) (0,01) (0,00) (0,00) (0,00)
Lokalt bolag, utldndsk MNE 0,84** -0,70%* 1,41%* 1,11%* 1,05%* 0,62**
(0,00) (0,01) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Log(anstallda) 1,08** 1,02** 1,26** 1,17** 1,13**
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Log(produktivitet) 0,88** 0,96** 0,85** 0,84** 1,05** 0,35**
(0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Ingdr i svenskt MNE 0,21** 0,64** 0,64** 0,49** 0,13** 0,50**
(0,00) (0,01) (0,00) (0,00) (0,00) (0,00)
Ingér i utlandskt MNE 0,51** 1,20** 0,49** 0,64** 0,24** 0,64**
(0,00 (0,00 (0,00 (0,00 (0,00 (0,00
Bransch Ja Ja ja ja ja Ja
Region Ja Ja ja ja ja Ja
Observationer 901,540 167,850 317,365 279,790 109,392 27,143
Pseudo R2 0,90 0,97 0,68 0,74 0,81 0,89

Not: Modellen &r skattad med Poisson. Standardavvikelse inom parantes. En stjarna indikerar signifikans pa
5-procentsnivdn och tva stjérnor pd 1-procentsnivan.

Regressionerna redovisas i Tabell 5 och Tabell 6, och sammanfattas nedan for fallet dar
alla storleksklasser av foretag ingér:

* Sannolikheten for att ett foretag ska exportera till en viss marknad 6kar med storleken
pa marknaden och minskar med avstandet. Exportvolymen likasa.

o Tullar och importkostnader har en avkylande effekt pa bade sannolikheten for export
och exportvolymerna.

* Landrisken paverkar exportviljan negativt, men de foretag som kan hantera riskerna
(genom exportkreditgarantier) verkar inte paverkas volymmassigt, eller t o m gynnas
(av att konkurrensen dr mindre pa riskfyllda marknader).

» Sannolikheten for att exportera till EU, Norge och Island &r ndgot hogre &n vad man
kan forvénta sig pa basis av marknadernas storlek, geografiska avstandet och franvaron
av tullar, samtidigt som volymerna &r manga ganger storre &n vad modellen kan
forklara. Exporten till EU dr 180 procent hogre an forvéntat (vilket kan tolkas som
effekterna av den gemensamma marknaden), exporten till Norge 880 procent hogre
och exporten till Island 620 procent hogre. (De procentuella effekterna riknas fram
med formeln exp(koefficient)-1). Att skattningarna for Norge och Island &r hogre dn
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for EU tyder pa att det &r mer 4n EES-avtalet som ligger bakom, t ex gemensamt sprak,
kultur och historia som paverkar handeln positivt.

+  Aven andra frihandelsavtal paverkar volymerna positivt (i genomsnitt med 40%), men
déremot inte sannolikheten for att enskilda foretag ska exportera till dessa marknader.

» For foretag som ingér i en internationell koncern ar exporten extra hog till l&nder dér
koncernen har dotterbolag eller sitt moderbolag.

I 6vrigt kan vi notera att foretagets storlek, produktivitet och koncerntillhorighet har en
generell positiv effekt pa exporten.

2.3.4 Foretagens varderingar av olika handelshinder

Lat oss avslutningsvis titta pa vad foretagen sjalva framhaller for problem i handeln med
EU och med lander utanfor EU. Vi forlitar oss hér pa en stor foretagsundersdkning som
Kommerskollegium genomforde véren 2016 med hjilp av SCB. Drygt tusen foretag
medverkade i undersokningen, varav merparten var sma och medelstora foretag.

Handeln med ldnder inom EU

EU skapades 1957 med ambitionen att skapa en gemensam marknad dér varor, tjénster,
arbetskraft och kapital skulle kunna rora sig fritt mellan landerna. Och pa det hela taget har
malen infriats, men vissa problem &terstér att 16sa. Tabell 7 redovisar hur stor andel av
foretagen som upplever problem i handeln med EU inom olika omraden.

Tabell 7. Andel av féretagen som uppger problem i handeln med EU, 2016 %

ta reda produkt- provning & tjanste- flytta moms-
Bransch pd regler anpassning certifiering handel personal hantering
Totalt 11,6 15,9 10,6 17,6 3,3 15,6
Tillverkningsindustrin 11,5 17,5 14,8 18,1 2,1 13,5
Livsmedel 15,8 33,7 19,0 28,3 0,0 13,1
Skog 12,4 23,0 15,4 15,3 11 7,7
Kemi 9,5 25,6 25,2 7,2 1,4 12,2
Verkstad 12,7 15,2 15,5 18,2 2,7 13,9
Ovrig industri 8,7 13,4 8,5 20,5 2,1 15,6
Tjanstesektorn 11,6 15,2 8,8 17,3 3,8 16,5
Bygg 10,0 8,4 4,4 10,5 10,4 11,5
Handel 8,3 18,7 12,8 14,9 3,2 14,9
Foretagstjanster 12,7 12,2 8,9 22,8 11 16,2
Ovriga tjanster 184 14,8 1,5 17,6 6,6 22,5
data- offentlig pirat-
Bransch Overféring e-handel upphandling  korruption  kopiering Annat
Totalt 31 10,2 16,6 1,8 8,6 13,8
Tillverkningsindustrin 2,0 9,4 18,8 0,6 8,8 12,3
Livsmedel 7,1 0,0 57,2 2,2 6,0 19,5
Skog 0,0 45,4 66,1 0,0 2,6 18,7
Kemi 1,4 0,0 20,0 4,8 12,2 16,3
Verkstad 1,2 0,0 34,7 0,0 8,0 11,2
Ovrig industri 3,5 14,3 0,0 0,0 12,3 9,0
Tjanstesektorn 3,5 10,5 15,7 2,3 8,6 14,4
Bygg 11 . 0,0 1,1 6,0 9,5
Handel 3,2 19,1 12,3 3,7 15,5 14,1
Foretagstjanster 4,1 0,0 7,5 0,9 4,3 16,4
Ovriga tjanster 4,3 0,0 0,0 1,5 0,0 14,0

Kalla: Fréga 3, 4, 5, 6, 7, 8, 9, 10a, 11a, 12, 13 och 15, Kommerskollegium (2016).
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For att gora nagra nedslag i sammanstillningen av féretagens svar uppger 11,6 procent att
det &r svart att ta reda pa vilka regler som géller pa olika marknader. I teorin borde detta
inte vara fallet eftersom varor som &dr godkinda for forsiljning i Sverige ska kunna siljas i
hela EU utan anpassning, &tminstone i de fall dér EU har antagit gemensamma standarder.
Problemen verkar vara storst for livsmedel och kemivaror dir ldndernas konsument- och
miljoskyddsregler kan skilja sig 4t. Aven icke-tvingande nationella miljémirkningar kan
stinga ute foretag frén vissa segment av marknaden savida produkterna inte anpassas och
certifieras efter de lokala kraven (med alla kostnader detta medfor). Tva andra omraden
som drar till sig vissa klagomal &r tjinstehandeln och den offentliga upphandlingen. I bada
fallen anger en sjattedel av foretagen att de inte har samma mojligheter att konkurrera som
de inhemska foretagen. Lika stor andel av foretagen anser att momshanteringen i affdrerna
med andra EU-l4nder &r ett hinder f6r handeln.

Handeln med ldnder utanfor EU

Jamfort med EU ar problemen betydligt storre i handeln med lander utanfor EU, vilket vi
ocksa sag i regressionerna ovan. T ex upplever en dryg tredjedel av respondenterna inom
tillverkningsindustrin att det dr svart att ta reda pa vilka regler som géller for att sélja de
varor man vill exportera, och en fjardedel anser att kravet p& produktanpassning &r ett
hinder. Hoga tullar och krangliga tullprocedurer é&r ytterligare problemomréden. Fér mer
information hénvisar vi till Kommerskollegiums (2016) utmaérkta rapport.

Tabell 8. Andel av foretagen som uppger problem i handeln med lander utanfér EU, (2016) %

ta reda héga tull- licenser/ produkt-
Bransch pa regler tullar procedurer tillstdnd anpassning
Totalt 30,8 26,7 35,8 8,7 25,1
Tillverkningsindustrin 34,0 26,3 41,2 12,6 26,1
Livsmedel 45,8 56,6 57,8 32,5 53,0
Skog 32,6 18,6 35,7 8,7 34,1
Kemi 21,7 24,6 41,6 14,9 36,0
Verkstad 36,4 33,0 47,8 13,5 20,0
Ovrig industri 31,8 9,8 25,4 8,3 30,0
Tjanstesektorn 28,8 27,0 324 6,3 24,5
Bygg 42,5 27,4 34,3 0,0 28,8
Handel 31,0 41,5 49,2 8,6 27,6
Foretagstjanster 26,1 12,5 19,3 3,6 29,1
Ovriga tjénster 24,9 22,6 19,1 8,6 5,1
provning & tjanste- andra
Bransch certifiering handel e-handel hinder
Totalt 8,8 11,1 16,1 24,8
Tillverkningsindustrin 13,7 10,0 2,8 24,6
Livsmedel 26,5 14,5 0,0 35,0
Skog 15,0 4,8 50,0 31,8
Kemi 29,2 10,5 0,0 28,7
Verkstad 15,0 10,0 0,0 26,6
Ovrig industri 3,2 10,8 0,0 15,3
Tjanstesektorn 5,8 11,7 22,6 249
Bygg 0,0 21,9 0,0 13,7
Handel 8,6 10,3 14,0 27,6
Foretagstjanster 5,0 11,5 33,3 26,1
Ovriga tjanster 1,9 12,4 16,9 18,8

Kalla: Fréga 18, 19, 20, 21, 22, 23, 24, 27a och 28, Kommerskollegium (2016).
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3 Hur padverkar exporten foretagens tillvaxt?

Vilka effekter har exporten pé foretagens tillvaxt? Vi konstaterade tidigare att produktiva
foretag exporterar i hogre grad &n mindre produktiva foretag. En 6ppen frdga dr om export
gor foretagen mer produktiva och ddrmed bidrar till tillvixten?

Att handel skapar tillvixt kan verka sjdlvklart och borde darfor vara latt att visa empiriskt.
Sverige ar en liten marknad. Utan export skulle foretagen inte kunna uppna de volymer
som krévs for att dra full nytta av storleksfordelar i produktionen, och inte heller ha
resurser for att bekosta den forskning och utveckling som krivs for att produkterna ska
vara konkurrenskraftiga.

Forskningen &r 6verens om att mer produktiva foretag ”selekteras” till export. Daremot &r
bilden inte lika entydig i frigan om foretagen blir mer produktiva av att exportera och att
tillvixten darmed Okar. Vi hdnvisar till Wagner (2007) for en 6versikt av forskningslidget.

Eftersom fragan ér central for den samhillsekonomiska bedomningen av exportframjandet
ska vi titta ndrmare pa tillvixteffekterna av att borja exportera pa svenska data. Frdgan har
tidigare studerats av Eliasson, Hansson & Lindvert (2012). I denna rapport anvander vi
langre tidsserier och en delvis ny metod.

3.1 Metod

I korthet gar metoden ut pa att jamfora utvecklingen for foretag som borjar exportera med
foretag som har samma exportpotential men som stannar p4 hemmamarknaden. Metoden
kan delas upp i fyra steg:

» Skatta exportsannolikheten for alla foretag pé basis av bransch (3-siffrig SNI), storlek
(antalet anstéllda), produktivitet (forddlingsvérde per anstélld), koncerntillhérighet
(ingér i svensk MNE, ingér i utlindsk MNE), samt geografisk lokalisering i Sverige
(arbetsmarknadsregion).

* Identifiera nya exportdrer i perioden ”t” med hjilp av exportstatistiken for de tre
foregaende aren (t-1, t-2, t-3). Enbart foretag som permanent skiftar status fran icke-
exportdrer till exportorer tas med i regressionerna genom att kontrollera att de
exporterar under hela uppfoljningsperioden (t, t+1, t+2. t+3).

* Vilj ut de fem mest jamforbara hemmamarknadsforetagen for varje ny exportdr genom
exakt matchning pa bransch (3-siffrig SNI) och bésta “euklidiska” matchning pa
sannolikheten fOr att exportera i perioderna t-1, t-2 och t-3. Enbart foretag som stannar
pa hemmamarknaden under hela uppf6ljningsperioden &r valbara for kontrollgruppen.

*  Jamfor utvecklingen mellan de nya exportorer och kontrollgruppen med difference-in-
differences (DiD) estimatorn.

99499
t

Studien omfattar alla foretag i tillverkningsindustrin och tjénstesektorn som borjade
exportera mellan 2006 och 2014, totalt cirka 6 tusen foretag. For att olika &rgéngar ska
vara jamforbara tas konjunkturléget med i regressionerna. Resultaten redovisas nedan.

3.2 Export leder till 6kad produktivitet och tillvaxt

DiD-estimaten for tillverkningsindustrin och tjanstesektorn redovisas i Figur 13 och Figur
14, uppdelade i fyra dimensioner: (a) omséttning, (b) foradlingsvirde, (c) anstéllda, och (d)
produktivitet, ddr produktiviteten méts som foradlingsvérdet per anstélld. De heldragna
gula linjerna visar punktestimaten (skillnaden mellan nya exportdrer och kontrollgruppen)
och de streckade graa linjerna det 95-procentiga konfidensintervallet.
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Figur 13. Nya exportorers utveckling jamfort med kontrollgruppen, tillverkningsindustrin
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Figur 14. Nya exportorers utveckling jamfort med kontrollgruppen, tjidnstesektorn
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Beriakningarna ger stod at hypotesen att export leder till 6kad tillvaxt, atminstone under de
forsta aren efter exportdebuten. Efter fyra ar hade omséttningen 6kat 25,5 procent mer for
de nya exportorerna an for kontrollgruppen, forddlingsvardet 26,4 procent, antalet anstéllda
13,8 procent, och produktiviteten 11,1 procent. Och effekterna &r storre i tjinstesektorn,
dér omséttningen hade 6kat 42,7 procent mer for de nya exportorerna an for foretagen i
kontrollgruppen, forddlingsvardet 46,8 procent, antalet anstillda 18,2 procent och
produktiviteten 24,2 procent.

En viss forsiktighet av tolkningen ar dock pa sin plats. Om vi studerar figurerna noggrant
ser vi att de nya exportdrerna vixte lite snabbare &n kontrollgruppen redan innan de
borjade exportera. Detta visar att hog tillvaxt dr en faktor som “selekterar” foretag till
export, och detta har vi inte tagit hénsyn till i urvalet av kontrollgruppen. Det gar déarfor
inte sdga med sdkerhet att sambandet &r kausalt, d v s att export leder till 6kad tillvaxt.
Men med tanke pa att tillvdxten accelererar de forsta aren efter exportdebuten, kdnner vi
oss dnda trygga med att detta verkligen &r fallet, &ven om effekterna avtar efter ett par ar.
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4 Slutsatser for exportframjandet

Vilka slutsatser kan vi dra for det statliga exportfrdmjandet av det data vi presenterat om
SMFs export och vad som hindrar deras utrikeshandel? Lat oss borja med en summering.

Foretagens export och vad som hindrar deras utrikeshandel

Bland de allra minsta foretagen &r export ovanlig, sirskilt i tjanstesektorn. Men sa fort vi
kommer upp i storlek bland foretagen blir export allt mer vanligt och svarar for en allt
storre del av omséattningen. Foretag som tar steget ut pa varldsmarknaden uppvisar ofta
hogre produktivitet 4n branschgenomsnittet. Exportdebuten leder ocksa till en snabbare
tillvaxt.

Foretagens exportresa borjar i allménhet i EU och Norge, dér varor och tjanster kan
omsittas pa 1 princip samma villkor som pa hemmamarknaden. Ménga foretag nojer sig
med den regionala marknaden medan andra gar vidare ut pa varldsmarknaden, ofta till
USA, Schweiz och Kina som forsta anhalt. Generellt sett foredrar foretagen stora
marknader framfor smé, ndra marknader framfor ldngvéga och ldga handelshinder framfor
hoga.

Enligt en foretagsenkét genomford av Kommerskollegium med hjélp av SCB fungerar
EU:s gemensamma marknad tdmligen vél. Enkéten visar dock att vissa hinder for handeln
kvarstar sdsom att ta reda pa vilka regler som giller for att sélja olika varor och tjinster pa
olika marknader. Andra problemomraden som ndmns i intervjusvaren &dr kopplade till
tjinstehandeln och den offentliga upphandlingen. I bada fallen anger en sjéttedel av
foretagen att de inte har samma mdjligheter att konkurrera som de inhemska foretagen.
Ytterligare ett omrdde som ofta nimns &r hanteringen av mervéardesskatter i intra-EU
handeln.

Samma problemomraden finns i handeln med l&dnder utanfér EU, men ofta i hogre grad.
Dessutom tillkommer kostnader for tullar och andra handelshinder som inte forekommer
inom EU.

Frémjandets roll for att 13 fler foretag att gora exportdebut

Det statliga exportframjandets roll &r att sdnka trosklarna for att fa fler foretag att ta steget
ut pa vérldsmarknaden och skapa jobb och tillvixt i Sverige. Uppgiften har tvé delar:

Den forsta uppgiften ér att riva s& mycket handelshinder som mojligt p& véirldsmarknaden.
Denna uppgift vilar frimst pa regeringskansliet med stdd av Kommerskollegium. Eftersom
Sverige dr medlem i EU kan vi inte agera sjadlvstandigt utan maste gd genom EU som
skoter forhandlingarna med andra ldnder. Om vérldshandeln skulle kunna bli lika 6ppen
som handeln inom EU vore merparten av alla problem losta for exportforetagen.

Den andra uppgiften &r att “hantera” de handelshinder som inte later sig avvecklas pa kort
sikt, vilket dr en uppgift for hela exportfrdmjandet. Det kan handla om utbildningsinsatser,
specifik marknadsradgivning samt att tillhandahalla exportkrediter och garantier som inte

erbjuds kommersiellt.
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Bilagal Mikrodata

Analysen i denna rapport bygger pa fyra mikrodatabaser som kopplats samman genom ett
avidentifierat Iopnummer som SCB har satt.

Foretagens ekonomi

Undersokningen Foretagens ekonomi bygger pa bokslut frén samtliga cirka en miljon
foretag 1 Sverige (exklusive den finansiella och offentliga sektorn). Databasen innehaller
uppgifter pa bl a bransch, omséttning, forddlingsvérde, sysselsatta och investeringar. Det
gér dven att utldsa i vilket 1an och kommun fGretagen &r registrerat i.

For omrékning i fasta priser anvinds SCBs prisindex for branschen, eller motsvarande
deflator fran nationalrdkenskaperna.

Utrikeshandeln med varor
Undersokningen Utrikeshandel med varor bygger pa uppgifter fran Extrastat och Intrastat.

Extrastat ar registerbaserade statistikuppgifter som SCB sammanstéller fran Tullverket.
Uppgifterna har sitt ursprung i de import- och exportdeklarationer som ska redovisas av
den som importerar varor fran, eller exporterar varor till, icke EU-l4dnder.

Intrastat ar utformad av EU:s statistikorgan Eurostat. Undersokningen omfattar foretag
som har en arlig varuutforsel (lis, export) till EU om minst 4,5 miljoner kronor, eller en
arlig varuinforsel (las, import) frin EU om minst 9 miljoner kronor.

For omrékning i fasta priser anvinds SCBs prisindex for branschen (exportprisindex i fosta
hand, annars producentprisindex), eller motsvarande deflator fran nationalrdkenskaperna.

Mervdérdeskatteregistret (aven kallat Momsregistret)

Skatteverkets Momsregister innehaller uppgifter pa foretagens forséljning och inkép av
momsbelagda varor och tjanster, fordelat mellan Sverige, EU och 6vriga vérlden.

Uppgifterna i Momsregistret anvands som matt pa handeln med EU i de fall uppgifter
saknas SCBs handelsstatistik p g a grédnsvérdet.

Momsregistret anviands dven som kélla for tjanstehandeln. Anledning till detta &r att SCBs
tjanstehandelsenkét omfattar ca 6000 foretag, foretradelsevis medelstora och stora foretag.
Enkéten ger darfor en dalig bild av de smé foretagens tjanstehandel.

Internationella foretag

Undersokningen Internationella foretag bestar av tva delar: Utldndska foretag och Svenska
koncerner med dotterbolag i utlandet. Datainsamlingen gors av SCB for Tillvaxtanalys
rékning, som dr den ansvariga myndigheten.

Undersokningen Internationella foretag anviands for att faststélla vilka foretag som ingér i
en internationell koncern (svensk respektive utldndsk), och vilka lénder som koncernen har
relationer med genom dotterbolag i eller moderbolagets séte.
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Bilaga 2 Data och metod for handelsregressionerna

Datakallor:

Storleken p& marknaden méts av landets BNP i miljoner USD, World Economic
Outlook, IMF.

Avstandet fran Sverige till exportlandet méts i kilometer. Data &r nedladdat fran
CEPII’s GeoDistance databas. Vi anvander CEPIIs viktade avstand mellan Sverige
och de storsta stdderna i importlandet.

Tulldata ar nedladdat fran World Integrated Trade Solution (WITS). Vi anvinder de
faktiska tullsatserna som EU har forhandlat till sig i olika frihandelsavtal, utryckta i
procent. Om tullarna ar utryckta i USD per kilo eller annan fast enhet, anvénder vi
tullekvivalenterna i procent. Om EU inte har nagot frihandelsavtal med importlandet,
antar vi att WTO:s MFN-tullar tilldmpas.

Data for de fasta importkostnaderna (i USD) hdmtas frdn Virldsbankens publikation
Doing Business.

Landriskerna méts enligt OECDs sju-gradig skala (0-7).

Data for EU viktas med medlemsldndernas BNP.

Metod:

Sannolikheten att ett foretag exporterar till en viss marknad, givet modellens foretags- och
marknadsspecifika forklaringsvariabler, skattas med Probit i STATA.

Skattningen av handelsvolymerna till en viss marknad, givet modellens foretags- och
marknadsspecifika forklaringsvariabler, skattas med Poisson i STATA.
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Tillvaxtanalys har regeringens uppdrag att analysera och utvardera statens insatser for att starka
Sveriges tillvaxt och néaringslivsutveckling. Genom var kunskap bidrar vi till att effektivisera,
omprova och utveckla tillvaxtpolitiken samt genomférandet av Agenda 2030.

I vart arbete fokuserar vi sarskilt p& hur staten kan framja Sveriges innovationsférmaga, pad
investeringar som starker innovationsférmdgan och pd landets forméga till strukturomvandling.
Dessa faktorer d@r avgorande for tillvaxten i en 6ppen och kunskapsbaserad ekonomi som
Sverige. Vara analyser och utvarderingar ar framdtblickande och systemutvecklande. De &r
baserade pd vetenskap och beprévad erfarenhet.

Sakkunniga medarbetare, unika databaser och utvecklade samarbeten p& nationell och
internationell niva &r viktiga tillgéngar i vart arbete. Genom en bred dialog blir vart arbete
relevant och forankras hos dem som berérs.

Tillvéxtanalys finns i Ostersund (huvudkontor) och Stockholm.

Den kunskap vi tar fram tillgangliggér vi pd www.tillvaxtanalys.se. Anmél dig gérna till vart
nyhetsbrev for att hélla dig uppdaterad om véra pdgdende och planerade kunskapsprojekt. Du
kan aven f6lja oss pa Twitter, Facebook och LinkedIn.

tillvaxtanalys

Tillvéxtanalys Studentplan 3, 831 40 Ostersund
Telefon: 010 447 44 00 | info@tillvaxtanalys.se | www.tillvaxtanalys.se
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