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Almi Foretagspartner

Vi finns pa 40 orter 6ver hela
landet med 500 medarbetare.

Moderbolag ags av staten.

16 regionala dotterbolag som ags
till 49% av regionala agare.

8 regionala fonder i
riskkapitalverksamheten.
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Almis insatser

Kompetens

Kundforetagets
behov




Lan

Lanefond pa 5,5 mdr, utlanat kapital 5,6 mdr

Alltid kompletterande, nara samarbete med
bankerna

Unikt erbjudande, hela landet, alla faser och
branscher

Ranteniva
Riskniva/kreditforluster




Syfte med lanet

Antal krediter

4% 3%

M Forvarv

B Marknadsutveckling

B Maskiner och inventarier

9% B Produktutveckling
I Rorelsefastighet
W Rorelsekapital

25% Varulager

(o)
13% Ovrigt

12%



Riskkapital — Almi Invest

Start 2009, idag ca 50 medarbetare

Atta regionala fonder, totalt fondkapital
2,5 mrd

EU/nationell/regional finansiering

Sveriges klart mest aktiva investerare i
tidiga faser - delagare i drygt 400 foretag -
1 000 privata medfinansiarer

2015 investerade Almi Invest 208 Mkr,
privata medfinansiering 1000 Mkr
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Agarkapital i tidiga faser

- 0,3-10 Mkr per bolag, i princip alltid tillsammans med privata medfinansiarer
- Agarandel normalt 10-20 %
- Innehavsperiod normalt 3-7 ar

Tillvaxt / Kapitaltillforsel

-
o
v

Expansion



Radgivning

Tillvaxtradgivning

For foretag med stor tillvaxtpotential.

IFS Radgivning/Nyforetagarradgivning

FOr unika idéer som ar nya eller vasentligt forbattrar nagot.

Mentor

En mentor kan coacha dig att na uppsatta mal.

Seminarier

For kompetensutveckling.

o
o
p Innovationsradgivning
o
o



Almi som marknadskompletterande partner pa tillvaxtresan

Framtidsdialog lipande >

Lan, riskkapital,
finansieringsradgivning

”Mjuka” lan, 1 e orl
saddkapital, UﬂvangNmng ‘ Stabil och lénsam
mentor etc verksamhet
Finansierings- l ‘ Expansion l
radgivning l
l Salj aktieinnehav, 6vergang till
Behovsanaly bankfinansiering, privata
i l O Tidigt ”Samfinansiera”, radgivningskonsulter
utvecklingsskede introducera privata

konsulter/ specialister






Manga omraden och
aktiviteter....

Kunderbjudanden o verktyg

Organisation
Vision, affarsidé, varumarke,
namnet Almi

Hallbarhet
Internationalisering
Malstruktur

... under ett och samma
’strategiprogram”

Radgivarroll, arbetssatt

Effekt och kostnadsanalys

Strategiska partnerskap
Starta foretag/nyforetagande

Digitalisering
Forsaljning/marknadsforing/
maknadskommunikation



Almi ska finna i hela landet i alla branscher—med begransade resurser

Gor Almi nytta? Vad kan vi gora mer, battre annorlunda?




